Vertrage, die fiir Familien
liberlegenswert sind:

ERWEITERTE RECHTSSCHUTZDECKUNG:

Dieser kann flir folgende Bereiche wie Lenker-Rechts-
schutz, Allgemeiner Vertrags-Rechtsschutz, Beratungs-
Rechtsschutz, Arbeitsgericht, Sozialversicherung, Grund-
stlicks- und Mietangelegenheiten, sowie Erb- und
Familienrecht beantragt werden.

FONDSGEBUNDENE LEBENSVERSICHERUNG:

Mit der Versicherungssteuer ist dieses Produkt endbe-
steuert. Ein Teil der eingezahlten Pramien wird in Fonds
veranlagt, der Rest der Beitrdge wird zur gewdhlten Ab-
lebensdeckung verwendet.

Diese Versicherungsform ist fur den risikobewuBten Men-
schen und kann viel an Ertrag bringen.

LEBENSVERSICHERUNG MIT TEILAUSZAHLUNGEN:

Diese Vertrage verbinden eine Er- und Ablebensversiche-
rung, Pensionsvorsorge und Auszahlung wahrend der
Laufzeit. Damit ist man finanziell flexibel.

BAUSPAREN:

In kurzer Zeit mit wenig Risiko und staatlicher Férderung
ein Kapital schaffen. Spater kann dieser Vertrag flr eine
Wohnhaus-, Grundstilicks- oder Wohnungsversicherung
verwendet werden.

ELEKTROGERATE-VERSICHERUNG:

Deckt alle Schaden an Elektrogerdten im Haushalt aus
Abnlitzungs- und VerschleiBschaden. Schdden an Computer-
anlagen kdénnen mitversichert werden.

VERTRAGE MIT RISIKO — ABER EVENTUELL VIEL ERTRAG:

Hedge-Fonds, Aktienfonds, Anleihefonds, Gemischte oder
Dachfonds.

Der Versicherungsagent

Der selbstandige Versicherungsagent Ubt seinen Beruf
laut Gewerbeberechtigung aus. Agent ist, wer von einem
versicherer standig damit betraut wird, flr diesen Pro-
dukte zu vermitteln oder Vertrage zu schlieBen (§ 43 Abs 1
Versicherungsvertragsgesetz).

Das Verhaltnis zum Kunden

Der Versicherungsagent erbringt eine Dienstleistung na-
mens der von ihm vertretenen Versicherungsgesell-
schaften, dem Versicherungskunden (Interessenten) gegen-
Uber. Als Vermittler versucht er, das flr den Interessenten
marktgerechte Produkt mit dem Angebot seiner
Versicherungsunternehmer in Ubereinstimmung zu brin-
gen.

Im einzelnen analysiert der Versicherungsagent die mogli-
chen Risken und BedUrfnisse gemeinsam mit dem Interes-
senten. Darauf aufbauend versucht er, gemeinsam mit
dem Interessenten das Risiko zu (berwalzen bzw. zu mini-
mieren. Der Interessent kann den Agent zu einzelnen
Handlungen bevollmachtigen.

Der Versicherungsagent ist dem Kunden gegentber ver-
pflichtet, im Rahmen seiner Md&glichkeiten nur Ver-
sicherungsprodukte mit marktgerechter Pramiengestal-
tung und Leistung flr den Kunden anzubieten.
Nebenleistungen und deren Vergltung durch den
Kunden sind im Rahmen der Gewerbeordnung zuldssig.

Das Verhaltnis zum Versicherer

Als Vertragspartner des Versicherers liefert auch der Ver-
sicherungsagent als ,Mann der Praxis" dem Versicherer die
fUr diesen notwendigen Markt- und Kundeninformationen,
und vermittelt diesem nicht zuletzt den Versicherungs-
vertrag. Bei dieser Tatigkeit sind ihm die Pflichten gegenu-
ber seinem Vertragspartner bewusst, die er im Agentur-
vertrag bernommen hat.
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Ihr Versicherungsagent arbeitet im Auftrag
folgender Versicherung:

_SICHERHEIT
FUR DIE FAMILIE

Ihr Versicherungsagent ist in allen
Versicherungsangelegenheiten flr Sie da.
Er berdt und informiert Sie gerne,
vermittelt Ihre Antrage, hilft bei Schadens-
erledigung, und steht Ihnen gerne zur Seite.

Vertrauen Sie auf:

Die Versicherungsagenten

WIRTSCHAFTSKAMMER
OSTERREICH




Flur die Zukunft lhrer
Familie

lhr Kinderwunsch hat sich erflillt? Dann steht dem
jungen Familienglick ja nichts mehr im Wege.
GenieRen Sie das erste Lachen Ihres Kindes. \Was Sie
bei aller Freude nicht vergessen sollten: Insheson-

dere in den ersten Jahren ist Ihr Nachwuchs auf
lhren Schutz und lhre Flrsorge angewiesen.

Tragen Sie Verantwortung

Finanzielle Sicherheit ist jetzt wichtiger denn je.
Sie sind nicht mehr nur fir sich allein verantwort-
lich. was ist, wenn Ihnen etwas zustdéBft? Gerade in
den ersten Jahren ist eine hohe Hinterbliebenen-
Versorgung und eine gute Absicherung bei Berufs-
unfahigkeit wichtiger denn je. Denken Sie jetzt
schon an die Ausbildung Inres Kindes und an die
eigene Altersversorgung.

Oft ist allerdings das Budget beschrankt - zumin-
dest in den ersten Monaten nach der Geburt, wenn
nur ein Einkommen die Familie ernahrt. Hinzu
kommen die zusitzlichen Ausgaben flr Ihr neuge-
borenes Kind: Windeln, Strampelanzug und Ku-
schelbar - alles will bezahlt werden. Beitrage fur
die finanzielle Absicherung der Familie dlrfen das
Konto also nicht zu sehr belasten.

Sie sollten sich informieren, wie Sie lhre Familie
optimal absichern. Wir helfen Ihnen dabei gerne.

Vertrage, die fiir Familien
sein miissen:

HAUSHALTSVERSICHERUNG:

Flr Sschaden am Wohnungsinhalt, die durch Feuer, Sturm,
Leitungswasser oder Einbruchdiebstahl verursacht wur-
den. Diese Versicherung beinhaltet auch die Privat- und
Sporthaftpflicht.

Es gibt auch div. Deckungserweiterungen, z.B. Haftpflicht
flr verwandtschaftsschaden, Glasbruch, indirekter Blitz-
schlag, Ersatzwohnung, Sonnenenergie.

UNFALLVERSICHERUNG:

Leistet nach Unfall flr Dauerfolgen, Unfalltod, Heilkosten,
kosmetische Operationen Spitalgeld, Taggeld, Kosten flir
Rettungshubschrauber und ist mit verschiedenen Zusatz-
leistungen erhaltlich.

WOHNGEBAUDEVERSICHERUNG:

Kann als Bundel oder fur die Einzelrisken Feuer, Sturm,
Leitungswasser, Haus- und Grundbesitzhaftpflicht, Glas-
bruch mit diversen Zusatzdeckungen (z.B. Hochwasser,
Erdbeben) abgeschlossen werden.

RISIKOLEBENSVERSICHERUNG:

Bezahlt die vereinbarte Versicherungssumme bei Ableben
durch Krankheit oder Unfall und erlischt automatisch
nach Ablauf.

KFZ-HAFTPFLICHT:

Diese ist flr jedes angemeldete Kraftfahrzeug verpflich-
tend vorgeschrieben. Sie deckt Personen- und Sach-
schaden bis zur vereinbarten Versicherungssumme. Reine
Vermodgensschaden sind mit einer geringeren Versiche-
rungssumme abgedeckt.

PENSIONSVORSORGE:

Diese Vertrage sichern mit lebenslanger Rente lhren Le-
bensabend. Flr den Fall der Berufsunfahigkeit kann die
Pramienzahlung bis zum Vertragsende entfallen. lhre
Altersvorsorge ist dadurch gesichert und kostet nur ein
wenig Pramie. Sollte flr Sie eine staatliche Pramie moglich
sein, so informiere ich Sie dariber.

BERUFSUNFAHIGKEITSVERSICHERUNG:

Diese sichert Ihr Einkommen bei Berufsunfahigkeit bis
zum Ende der Vertragslaufzeit.

Vertrage, die fiir Familien
sein sollten:

KRANKENVERSICHERUNG:

Bezahlt Spitalsbehandlung, Operation, Zahnbehandiung,
Artzhonorare, Medikamente oder Krankentransporte
nach unfall und Krankheit. Bei Krankenhausaufenthalt des
Kindes werden die Begleitkosten flr einen Erwachsenen
bezahit.

KFZ-RECHTSSCHUTZ FUR PRIVAT- U. BERUFSBEREICH:

Dieser umfaBt Schadenersatz und Strafrechtsschutz
sowohl flr das Kfz wie auch im Privat- und Berufsbereich.
Beim Kfz ist der Flhrerscheinrechtsschutz und auf
wunsch der Fahrzeugvertragsrechtsschutz mitversichert.

KASKOVERSICHERUNGEN:

Die Kollissionskasko (vollkasko) deckt Schdden durch
Brand, Diebstahl, unbefugten Gebrauch durch Dritte,
sturm, Hagel, Hochwasser, Scheibenbruch, Kollission mit
Haar- oder Federwild, Parkschaden und ein selbst verur-
sachter Unfall sowie mut- und bdswillige Handlungen.
Zusatzversicherung flr Autoinhalt, Kleinverglasung, Doku-
mente, Kennzeichenverlust und Pannenhilfe kénnen be-
antragt werden.

Bei der Elementaren Kasko (Teilkasko) kdnnen die gleichen
Risken wie bei der Kollissionskasko, allerdings mit
AusschiuB des Eigen-Unfalls versichert werden.

ER- UND ABLEBENSVERSICHERUNG:

Diese bezahlt die vereinbarte Versicherungssumme garan-
tiert bei Ableben wahrend der Laufzeit und bei Vertrags-
ende. Der Auszahlungsbetrag erhdht sich um die nicht
garantierte Gewinnbeteiligung. Die Auszahlung ist KEST-
frei.

Ein EinschluB der Pramienbefreiung bei Berufsunfihigkeit
ist empfehlenswert und sichert die Auszahlung am Ver-
tragsende.

KINDERVORSORGE:

Eine fundierte Ausbildung wird immer wichtiger. Mit
einer gezielten Vorsorge mit geringen Beitrdgen kdnnen
Sie die Studien- und Ausbildungskosten Ihrer Kinder leicht
bewadltigen.




