Vertrage, die fiir Handwerks-
betriebe liberlegenswert sind:

LEBENSVERSICHERUNG MIT TEILAUSZAHLUNGEN:

Diese Vertrage verbinden eine Er- und Ablebensversiche-
rung, Pensionsvorsorge und Auszahlung wahrend der
Laufzeit. Damit ist man finanziell flexibel.

BAUSPAREN:

In kurzer Zeit mit wenig Risiko und staatlicher Férderung
ein Kapital schaffen. Spater kann dieser Vertrag flr eine
Wohnhaus-, Grundstlicks- oder Wohnungsfinanzierung
verwendet werden.

ELEKTROGERATE-VERSICHERUNG:

Deckt alle Sschiaden an Elektrogerdten im Haushalt aus
Abnitzungs- und VerschleiBschdden. Schaden an Computer-
anlagen kénnen mitversichert werden.

FONDSGEBUNDENE LEBENSVERSICHERUNG:

Mit der Versicherungssteuer ist dieses Produkt endbe-
steuert, Ein Teil der eingezahlten Pramien wird in Fonds
veranlagt, der Rest der Beitrage wird zur gewahlten Ab-
lebensdeckung verwendet.

Diese Versicherungsform ist fir den risikobewuBten Men-
schen und kann viel an Ertrag bringen.

Der Versicherungsagent

Der selbstandige Versicherungsagent (bt seinen Beruf
laut Gewerbeberechtigung aus. Agent ist, wer von einem
Versicherer stindig damit betraut wird, fir diesen Pro-
dukte zu vermitteln oder Vertrage zu schlieRen (§ 43 Abs 1
Versicherungsvertragsgesetz).

Das Verhaltnis zum Kunden

Der Versicherungsagent erbringt eine Dienstleistung na-
mens der von ihm vertretenen Versicherungsgesell-
schaften, dem Versicherungskunden (Interessenten) ge-
genuber. Als Vermittler versucht er, das flr den Interes-
senten marktgerechte Produkt mit dem Angebot seiner
Versicherungsunternehmer in Ubereinstimmung zu brin-
gen.

Im einzelnen analysiert der Versicherungsagent die magli-
chen Risken und Bedirfnisse gemeinsam mit dem Interes-
senten. Darauf aufbauend versucht er, gemeinsam mit
dem Interessenten das Risiko zu Uberwalzen bzw. zu mini-
mieren. Der Interessent kann den Agent zu einzelnen
Handlungen bevollmachtigen.

Der Versicherungsagent ist dem Kunden gegenlber ver-
pflichtet, im Rahmen seiner Méglichkeiten nur Ver-
sicherungsprodukte mit marktgerechter Pramiengestal-
tung und Leistung flr den Kunden anzubieten.
Nebenleistungen und deren Vergutung durch den
Kunden sind im Rahmen der Gewerbeordnung zulassig.

Das Verhaltnis zum Versicherer

Als Vertragspartner des Versicherers liefert auch der ver-
sicherungsagent als ,Mann der Praxis” dem Versicherer die
flr diesen notwendigen Markt- und Kundeninformationen,
und vermittelt diesem nicht zuletzt den Versicherungs-
vertrag. Bei dieser Tatigkeit sind ihm die Pflichten gegenu-
ber seinem Vertragspartner bewusst, die er im Agentur-
vertrag Ubernommen hat.
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Ihr Versicherungsagent arbeitet im Auftrag
folgender Versicherung:

SICHERHEIT FUR
HANDWERKSBETRIEBE

Ihr Versicherungsagent ist in allen
Versicherungsangelegenheiten flr Sie da.
Er berat und informiert Sie gerne,
vermittelt Ihre Antrage, hilft bei Schadens-
erledigung, und steht Ihnen gerne zur Seite.

Vertrauen Sie auf:

Die Versicherungsagenten

WIRTSCHAFTSKAMMER
OSTERREICH




Investieren Sie in Ihre
eigene Sicherheit

Sie haben es geschafft: Sie sind Ihr/e eigene/r
Cheffin, treffen Entscheidungen selbstdndig und
niemand redet lhnen rein. Kurz und gut: Sie
genieBen viele Freiheiten. Das alles gilt es abzusi-
chern, denn mit Ilhrer Freiheit steigt Ihre
Verantwortung. Privat wie beruflich bendtigen Sie
einen umfangreichen Versicherungsschutz - und
um den mussen Sie sich selbst kimmern.
Investieren Sie nicht nur in Ihr Geschaft, sondern
auch in lhre eigene Sicherheit, denn Ihr wichtig-
stes Kapital sind Sie selbst.

Wwas passiert beispielsweise, wenn Sie einmal
wegen Krankheit ausfallen? Haben Sie schon ein-
mal daruber nachgedacht, ob Ihre hohen
Investitionen ausreichend abgesichert sind?

Detailwissen fiir Entscheider

Sie als Selbstandige/r wissen es am besten: Um
geschaftlich die richtigen Entscheidungen zu tref-
fen, brauchen Sie alle notwendigen Informati-
onen. Das gleiche gilt flr Ihre private und finanzi-
elle Absicherung. Darum informieren Sie sich
rechtzeitig. Wir helfen Ihnen dabei.

Auch fir Handwerksbetriebe gibt es Moaglich-
keiten, den Versicherungsschutz zu optimieren.
Wir geben Ihnnen nachstehend einen Uberblick

Vertrage, die fiir Handwerks-
betriebe sein miissen:

HAUSHALTSVERSICHERUNG:

Flr schaden am Wohnungsinhalt, die durch Feuer, Sturm,
Leitungswasser oder Einbruchdiebstahl verursacht wur-
den. Diese Versicherung beinhaltet auch die Privat- und
Sporthaftpflicht.

Es gibt auch div. Deckungserweiterungen, z.B. Haftpflicht
flr Verwandtschaftsschdden, Glasbruch, indirekter Blitz-
schlag, Ersatzwohnung, Sonnenenergie.

BERUFSUNFAHIGKEITSVERSICHERUNG:

Diese sichert Ihr Einkommen bei Berufsunfahigkeit bis
zum Ende der Vertragslaufzeit.

UNFALLVERSICHERUNG:

Leistet nach unfall flr Dauerfolgen, Unfalltod, Heilkosten,
kosmetische Operationen Spitalgeld, Taggeld, Kosten flr
Rettungshubschrauber und ist mit verschiedenen Zusatz-
leistungen erhaltlich.

RISIKOLEBENSVERSICHERUNG:

Bezahlt die vereinbarte Versicherungssumme bei Ableben
durch Krankheit oder uUnfall und erlischt automatisch
nach Ablauf.

KFZ-HAFTPFLICHT:

Diese ist fUr jedes angemeldete Kraftfahrzeug verpflich-
tend vorgeschrieben. Sie deckt Personen- und Sach-
schaden bis zur vereinbarten Versicherungssumme. Reine
Vermdégensschaden sind mit einer geringeren Versiche-
rungssumme abgedeckt.

PENSIONSVORSORGE:

Diese Vertrage sichern mit lebenslanger Rente lhren Le-
bensabend. FUr den Fall der Berufsunfahigkeit kann die
Pramienzahlung bis zum Vertragsende entfallen. lhre
Altersvorsorge ist dadurch gesichert und kostet nur ein
wenig Pramie. Sollte fr Sie eine staatliche Pramie maéglich
sein, so informiere ich Sie dariber.

BETRIEBSBUNDELVERSICHERUNG:

Die Geb3dude, Maschinen, Inventar und Waren mussen spe-
ziell nach Betriebsart versichert werden.

FUr Betriebe kdnnen Feuer, Sturm, Leitungswasser, Be-
triebshaftpflicht, Maschinenbruch, Elektrogerate, Trans-
port, Betriebsunterbrechung und Rechtsschutzversiche-
rungen im Blndel beantragt werden.

Vertrage, die fiir Handwerks-
betriebe sein soliten:

KRANKENVERSICHERUNG:

Bezahlt Spitalsbehandlung, Operation, Zahnbehandlung,
Artzhonorare, Medikamente oder Krankentransporte
nach unfall und Krankheit.

GLASBRUCHVERSICHERUNG:

Deckt alle Schaden an Flachglasern, die bei normalen Hau-
sern und Wohnungen verwendet werden. Eine Erwei-
terung auf Cerankochfelder, Duschkabinen, Acryl- und
Plexiglaser ist moaglich.

KASKOVERSICHERUNGEN:

Die Kollissionskasko (vollkasko) deckt Schaden durch
Brand, Diebstahl, unbefugten Gebrauch durch Dritte,
Sturm, Hagel, Hochwasser, Scheibenbruch, Kollission mit
Haar- oder Federwild, Parkschaden und ein selbst verur-
sachter uUnfall sowie mut- und bdswillige Handlungen.
Zusatzversicherung flr Autoinhalt, Kleinverglasung, Doku-
mente, Kennzeichenverlust und Pannenhilfe kénnen be-
antragt werden.

Bei der Elementaren Kasko (Teilkasko) kénnen die gleichen
Risken wie bei der Kollissionskasko, allerdings mit
AusschluB des Eigen-Unfalls versichert werden.

ER- UND ABLEBENSVERSICHERUNG:

Diese bezahlt die vereinbarte Versicherungssumme garan-
tiert bei Ableben wahrend der Laufzeit und bei Vertrags-
ende. Der Auszahlungsbetrag erhéht sich um die nicht
garantierte Gewinnbeteiligung. Die Auszahlung ist KEST-
frei.

Ein Einschlui der Pramienbefreiung bei Berufsunfahigkeit
ist empfehlenswert und sichert die Auszahlung am Ver-
tragsende.

BETRIEBSVERSICHERUNGEN:

Es besteht auch die Mdglichkeit flir eine betriebliche vor-
sorge nach §3 ZI. 15 flr definierte Gruppen im Betrieb. In
diesem Rahmen kann eine Er- und Ablebensversicherung,
eine uUnfallversicherung oder eine Krankenversicherung
fur die Dienstnehmer gemacht werden.

Fur die Betriebshaftpflicht sind Deckungsausschllisse wie
Bearbeitung, Verwahrung, Vertragshaftung, Regress-
haftungen, Tatigkeitsschaden usw. interessant.

FlUr Abbruch- und Entsorgungskosten nach einem
Schaden sollte die Versicherungssumme noch genug sein.
Achten Sie auf richtige Versicherungssummen, denn gine
Unterversicherung kann fatale Folgen haben.




